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SACHWERT
oy tner

Seminarkonzept

Immobilienvermittiungs GmbH

Akquise

Mailing

100 Kunden
Einladung zum
Seminar

Makler oder SP
erstellt Mailing. Makler
oder SP kontaktiert den

Interessenten und
bestatigt die Teilnahme
am Sachwert-Seminar.

Sachwert .
\ Verkauf Abwicklung
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20 Kunden : 15 Kunden : Prufung der 5 Kunden
besuchen das I bekunden Interesse I Finanzierbarkeit Beurkundung des
Seminar : an einer : des Kunden Objekts beim

I Beratung I Notar
| |
| |

Sachwert Partner
Wickelt die Finanzierung ab, der Makler bringt
die Tilgungsversicherung mit ein.

Sachwert Partner
berat die Interessenten
professionell.

Sachwert Partner
stellt den Referenten.
Makler sorgt fur die
Betreuung seiner Knden.

Gemeinsam lhren Kundenbestand aktivieren!

Vergutung

Provision

Auszahlung
der Provision
an den Makler

Makler
Nach erfolgreicher
Abwicklung erfolgt die

Rechnung-Stellung des
Maklers an die Sachwert
Partner GmbH.
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