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Herzlich willkommen

| A / 1 \
Bernd Einmold Thorsten Uhrbach

Vorstand bei Baloise Generalbevolimachtiger
Vertriebsservice AG (Bereich Maklervertrieb Leben und
Sachversicherungen) Prokurist bei Baloise
CSO bei Baloise Vertriebsservice AG
Sachversicherung AG

Deutschland Seit 2007 bei Baloise

Seit 2019 bei Baloise



,Don’t follow trends,
start trends.*
Frank Capra



£ baloise

... aber nicht jeder Trendstarter hat
Erfolg — Zum Glick ©

Die Gesichtsmaske «Rejuvenique» wurde Ende der 90er
in Telemarketing-Sendungen beworben.

Das Konzept:

Die Gesichter von Kunden sollten durch kleine elektrische
Schocks «trainiert» werden, sprich, Falten sollten so
verschwinden. Klar. Wer's glaubt!



Trends die wir setzen konnten
Unsere Baloise Unfall-Story

« 2017 nicht mehr zeitgemalRes Unfallprodukt
» 2018 komplett Gberarbeitet mit komplett neuer Philosophie
und neuen Ansatzen
» Keine Gesundheitsprufung
« Zwei Produkte
» Gold = Spitzenklasse zur fairen Pramie
« Silber = sehr gute Absicherung zu attraktiver Pramie
« Gemeinsam mit Ihnen konnten wir die letzten Jahre
Marktanteile gewinnen und den Benchmark in einem sehr
harten Wettbewerbsumfeld setzen — Danke ©
2024 Uberarbeitung und Optimierung der Unfall-
Produktwelt vorgenommen

Franke | Bornberg

Unfallversicherung

ASCORE
Topschutz o. Ges--Fragen

Baloise Sachversi
Alniengesellsﬂnn: rsqdnenmthM Produkt 08[2023 N S/ Q ',7) (b ‘Z) (.;) ‘.7)
Criterie® Bal

Gold Rating 122023 loise Sachversicherung AG
Deutschland

Gold

Unfall

f-b-rating.de

< baloise




Auch bel Baloise qi ' -
Trend auf ... ging nicht jeder

Doppelt halt besser: Basler Beruf + Pflege Lifetime gleich
zweimal ausgezeichnet

14.10.2014 -]

innerhalb weniger Tage erhielt die Basler Lebensuersicherungs-AG fiir ihr Konzept
Basler Beruf + pflege Lifetime gleich zwei Preise: pie Kombination von
versicherungsschutz bei Berufsunfahigkeit und im Pflegefall wurde mit dem Financial
Advisors Awards 2014 ausgezeichnet und erhielt den ,.Innovationspreis der Assekuranz”
in Gold.

innerhalb weniger Tage erhielt die Basler Lebensversil:herungs-AG fiir ibr Konzept
Basler Beruf + Pflege Lifetime gleich zwei Preise: Die Kombination von
versicherungsschutz bei gerufsunfahigkeit und im Pflegefall wurde mit dem Financial
Advisors Awards 2014 ausgezeichnet und erhielt den .,Innovatinnspreis der Assekuranz”
in Gold.

... daraus haben wir wi
wiederum
gD_eIernt! !Das Ergebnis (seit) 2016:
le heutige erfolgreiche Baloise BU!

< baloise




1899

Stadionfotografie seit 2005 Was Steht VO r el n em Tren d ?

Vor einem Trend steht ein erster Versuch.

Arminia Hannover — BTSV Das erfordert Mut!
Eintracht Mut, etwas Neues auszuprobieren!

Ja, sicher auch ein Risiko einzugehen!

NFV-POKAL 1. RUNDE | SAISON 1995/96 |
MITTWOCH, 02.08.1995 | 4:6 E.E. | 600

ZUSCHAUER "Wenn nicht wagt, der nicht gewinnt!"

So kam ich hier zu meinem ersten Elfmeter...

Heute blicken wir auf Baloise mit 160 Jahren auch als
Versicherungstrendsetter!




19:52 w! T m)

< Ubersicht Fr. 6. Jan. (h

Richtig gewinnen lernen

Tennis
% Offenes Ziel
18:01-19:11

7 Mulheim an der Ruhr

Motivation Lernen Trainingsdetails Mehr anzeigen

Trainingszeit 4

1:09:49

Aktivitatskilokalorien

P

Gesamtkilokalorien

Trainin g ?-Herzfrequenz

o

Herzfrequenz  Mehranzeigen

186

< baloise @ 6

Ubersicht Finess+
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Frih dabel
... oder sogar erfunden

Business Police  kostendeckel in der FRV

Gipsgeld Pflegeversicherung

Mietkautionsversicherung

Baloise

Versicherungstrendsetter. Seit 1864.

Unfallrente
Betriebsunterbrechungsversicherung fur freiberuflich Tatige (BUFT)
Elektromobilitat _
Forderungsausfallversicherung (GAP24)
Verkehrsopferschutz . :
| | Pravention
GF mit AU-Baustein Opferschutz b

Bestands- & InnovationsGarantie

Wasserschadenversicherung ~ Goldene Regel '

< baloise




Was unterscheidet einen Sportler
von einem Vertriebler?



Sport & Vertrieb

Beides wird hart gemessen. Der grol3e Unterschied: im

Sport gibt es eine Platzierung (Gold, Silber, Bronze usw.).

Im vertrieblichen Alltag gibt es nur eine relevante
Platzierung: Die Unterschrift des Kunden. D.h. es gibt
keinen zweiten oder dritten Platz. Deshalb gibt es wichtige
Erfolgsfaktoren damit Sie den Kunden nachhaltig
uberzeugen.

11



Damit Sie beim Kunden gewinnen

Biometrie Hausrat & PHV

Leistungsstark Moderner & Unfall
= : Top Produkte
gerade fir junge zukunftssicherer :
Silber und Gold
Leute Schutz

(2 A N

Altersvorsorge Kfz (PKW) Firmenkunden
Performance im Top Schutz & Rund um den
Fokus Verlasslichkeit Marktplatz

of - .

Investmentkompetenz
mit Baloise Asset-
Management



Strategisches Denken
Der Weg zum Erfolg

Im Sport wie im Geschaftsleben ist eine durchdachte
Strategie der Schllssel zum Erfolg.

Im Versicherungsvertrieb ist es nicht anders. Hier
mussen Makler:innen die Bedtrfnisse der Kunden
verstehen, Markttrends erkennen und
Produktlésungen finden, die nicht nur schiitzen,
sondern auch dauerhatft tiberzeugen.

Beispiel:

Leistungserweiterung um AU bei der komplett
neuen Baloise Grundfahigkeitenversicherung
(2020) als USP - heute schon Marktstandard!

Extra-Schutz

Baloise Arbeitsunfdhigkeitsschutz
Bis zu 24 Monate Rente wegen
Krankschreibung

< baloise




Deshalb ist Teamplay so wichtig
Berater:innen & Versicherer

Partnerschaftliche

Produktqualitat Zusammenarbeit
Preis & Leistung Verlasslichkeit &
Vertrauen

Kontinuierliche M&

Verbesserung

Feedback & Beteiligung o bOIOise

Kunden optimal absichern

14




Firmenkunden lUberzeugen — Fonds Finanz Klauselbdgen
BHV & Inhaltsversicherung

Seite 1

Fonds Finanz Klauselbogen
Sparte: BHY allgemein | Versicherer: Baloise

‘Wichtiger Hinweis fiir den Versicher :Diein den
mationen und -hinweise sind verkirzt dargestells

ist ausschlieflich der Wortlaut der Versicherungsbedingungen des Versicherers.

und Vergleichsergebnissen abgebildeten Tarifinfor-
und lediglich ein Auszug aus den Versicherungsbedingungen. Verbindlich

Die varstehend im Rshmen des . Klauselbogens Fonds Finanz" dargesteliten Leistungsmerkmale gelten in ihrem Wortlaut
erginzend, sofern und saweit sie nicht bereits in den verbindlichen Versicherungsbedingungen des Versicherers enthalten
sind. Sofem ein im .Klsuselbogen Fonds Finanz" dargestelltes Leistungsmerkmal der durch den Versicherer dokumentierten
cht. gilt jewils die fiir den Versicherungsnehmer giinstigere Regelung.

Leistung widerspri

Bei der Fonds Finanz Maklerservice GmbH, Riesstratie 25, 80992 Minchen (kurz: Fonds Finanz), handelt es sich um einen
Maklerpool, der fiir Makler/Vermittler im Nachfolgenden Vermittles” genannt) u a. Anbindungen an Versicherer herstellt.
damit die Vermittler ihren Kunden eine maglichst groBe Auswahl an Versicherern und Tarifen anbieten kénnen. Die Fonds
Finanz ist kein Produktanbieter, hat aber im Rahmen des Klauselbogens Fonds Finanz" erreicht, dass einige Versicherer im
Vergleich zu deren eigenen Standardtarifen verbesserte Leistungen anbieten_ Triger des versicherten Risikos ist und blsibt
allein der jeweilige Versicherer. Es kommt ausdriicklich kein Versicherungsvertrag ader sonstiger Vertrag zwischen dem Ver-
sicherungsnehmer und der Fonds Finanz zustande_ Fiir die Beratung und Vermittlung des Versicherungsnehmers ist und bleibt
der Vermittler zustindig. Die verbesserten Leistungen im Rahmen des .Klauselbogens Fonds Finanz" gelten. solange der
abgeschlossene Versicherungsvertrag bei der Versicherung auf die Fonds Finanz geschliisselt wird. Wechselt beispielsweise
der Versicherungsnehmer den Vermittler oder wickelt der Vermittler den Versicherungsvertrag des Versicherungsnehmers
beispielsweise iiber einen anderen Maklerpool/Anbieter ab. entfallen die verbesserten Leistungen aus dem .Klauselbogen
Fonds Finanz® fidr den Versicherungsnehmer.

Allgemeine Klauseln

01. Abvermietung Versicherungsschutz basteht fur die Vermietung von Grundsticken, Raumlich-
keiten oder Gebauden an Dritte.

02. AGG Mitversicherung von Anspriichen gegen den allgemeinen Gleichbehandlungs-
grundsatz wie Benachtziligungen aus Grinden der Rasse oder wegen der eth-
nischen Herkunft, des Geschlechts, der Religion oder Weltanschauung, giner
Behinderung, des Alters oder der sexuellen |dentitat.

=
&

Aktive Werkiohn- und ~ Mitversichert sind die gesetzlich vargegebenen Prozesskosten fir die anwalt-

Kaufpreisklage liche Durchsetzung von Werklohnforderungen gegen den Auftraggeber, wenn
der Auftraggeber wegen behaupteten Haftpflichtanspruchs die Schadenersatz-
anspriiche gegen die Werklohnforderung aufrechnet.

o 00

04. Anlagen zur Energie-  Im Rahmen der versicherten Gefahren gilt die Betreiberhaftoflicht fiir Anlagen N

Top abgesichert:

Bestands- und InnovationsGarantie (BIG)
Einschluss Drohnen bis 5 kg
Cyber-Baustein moglich

uvm.

< baloise
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Fonds Finanz Klauselbogen
Sparte: Inhaltsversicherung allgemein | Versicherer: Baloise

Wichtiger Hinweis fiir den Versicher :Die in den 1 und Vergleichser Tarifinfor-
mationen und -hinweise sind verkiirzt dargestellt und lediglich ein Auszug aus den Versicherungsbedingungen. VerbindLich

ist ausschlieflich der Wortlaut der Versicherungsbedingungen des Versicherers.

Die vorstehend im Rahmen des ,Klauselbogen Fonds Finanz" dargestellten Leistungsmerkmale gelten in ihrem Wortlaut
erganzend, sofern und soweit sie nicht bereits in den verbindlichen Versicherungsbedingungen des Versicherers enthalten
sind. Sofern ein im Klauselbogen Fonds Finanz” dargestelltes Leistungsmerkmal der durch den Versicherer dokumentierten
Leistung widerspricht. gilt jeweils die filr den Versicherungsnehmer giinstigers Regelung

Bei der Fonds Finanz Maklerservice GmbH, Riesstrafie 25, 80992 Minchen (kurz: Fonds Finanz), handelt es sich um einen
Maklerpool, der fiir Makler/Vermittler (im nachfolgenden ,Vermittler: genannt) u. a. Anbindungen an Versicherer herstellt,
damit die Vermittler ihren Kunden eine maglichst grofie Auswahl an Versicherern und Tarifen anbieten kdnnen. Die Fonds
Finanz ist kein Produktanbieter, hat aber im Rahmen des ,Klauselbogen Fonds Finanz® erreicht, dass einige Yersicherer im
‘Vergleich zu deren eigenen Standardtarifen, verbesserte Leistungen anbieten. Trager des versicherten Risikos ist und bleibt
allein der jeweilige Versicherer. Es kemmt ausdriicklich kein Versicherungsvertrag oder sonstiger Vertrag zwischen dem
Wersicherungsnehmer und der Fends Finanz zustande. Fir die Beratung und Vermittlung des Versicherungsnehmers ist und
bleibt der Vermittler zustindig. Die verbesserten Leistungen im Rahmen des .Klauselbogen Fonds Finanz" gelten, solange
der abgeschlossene Versicherungsvertrag bei der Versicherung auf die Fonds Finanz geschlisselt wird. Wechselt bspw. der
Versicherungsnehmer den Vermittler ader wickelt der Vermittler den Versicherungsvertrag des Versicherungsnehmers bepw.
iiber einen anderen Maklerpool/Anbieter ab, entfallen die verbesserten Leistungen aus dem ,Klauselbogen Fonds Finanz*
fiir den Versicherungsnehmer.

Allgemeine Klauseln

01. Abweichung zu den Seldlten Teile der Bedingungen durch den Klauselbogen schlechter als von GOV °
Verbandsbedingungen empfohlen sein, reguliert der Versicherer auf Wunsch des Versicherungsneh-
mers nach den vom GDV empfohlenen besseren Bedingungen.

In der DeMaration |
Bedigungen

Tr s Fends fort als Mehrisisnsng
10r die Fonds Flanz

02. Falligkeit der Der Versicherungsnehmer hat Anspruch auf eine Abschlagszahlung schon zwei
Entschadigung Wachen nach Anzeige des Versicherungsfalles. Die Hihe der Abschlagszah- 0
Abschlagszahlungen lung entspricht dabei dem Betrag, welcher nach Schadenslage mindestens zu

zahlen ist. Dabei gilt. dass die Feststellung des Versicherers dem Grunde und

Top abgesichert:
+ Bestands- und InnovationsGarantie (BIG)
* Verzicht auf Einwand grobe Fahrlassigkeit
» inkl. Goldene Regel

uvm.

Punkten Sie schon im
Firmenkunden-
geschéaft mit den
Baloise Klauselbdgen
exklusiv fur Fonds
Finanz?
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Ausblick 2025

Leben
« Umsetzung der Rechnungszinserh6hung
 Einfuhrung ,Neue Basisrente”

Komposit
» Produktlberarbeitungen Wohngebaude & Firmenkunden

Baloise Ubergreifend

» Service-Performance

» Wachstumskurs fortsetzen
 Fortfihrung der Technologie-Strategie

< baloise




,Man gewinnt und verliert im Kopf,
bevor man es auf dem Platz tut.”
Franz Beckenbauer



<$ baloise

Wir freuen uns auf den Austausch
& gemeinsam inspirierende
Impulse hier auf Mallorca.

\\lll

?,

Versicherungstrendsetter. Seit 1864.
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