
Ein Spo®t-Light mit 

Baloise – Was wir aus 

der Welt des Sports 

lernen können?



Herzlich willkommen

2
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Bernd Einmold Thorsten Uhrbach

Vorstand bei Baloise 

Vertriebsservice AG (Bereich 

Sachversicherungen)

CSO bei Baloise 

Sachversicherung AG 

Deutschland

Seit 2019 bei Baloise

Generalbevollmächtiger 

Maklervertrieb Leben und 

Prokurist bei Baloise 

Vertriebsservice AG 

Seit 2007 bei Baloise
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„Don´t follow trends, 
start trends.“

Frank Capra



… aber nicht jeder Trendstarter hat 

Erfolg – Zum Glück ☺

Die Gesichtsmaske «Rejuvenique» wurde Ende der 90er 

in Telemarketing-Sendungen beworben. 

Das Konzept: 

Die Gesichter von Kunden sollten durch kleine elektrische 

Schocks «trainiert» werden, sprich, Falten sollten so 

verschwinden. Klar. Wer's glaubt!

4



Trends die wir setzen konnten

• 2017 nicht mehr zeitgemäßes Unfallprodukt 

• 2018 komplett überarbeitet mit komplett neuer Philosophie 

und neuen Ansätzen

• Keine Gesundheitsprüfung

• Zwei Produkte

• Gold = Spitzenklasse zur fairen Prämie

• Silber = sehr gute Absicherung zu attraktiver Prämie

• Gemeinsam mit Ihnen konnten wir die letzten Jahre 

Marktanteile gewinnen und den Benchmark in einem sehr 

harten Wettbewerbsumfeld setzen – Danke ☺

• 2024 Überarbeitung und Optimierung der Unfall-

Produktwelt vorgenommen
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Unsere Baloise Unfall-Story



Auch bei Baloise ging nicht jeder 

Trend auf …

… daraus haben wir wiederum 

gelernt! Das Ergebnis (seit) 2016:

Die heutige erfolgreiche Baloise BU!
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Was steht vor einem Trend?

Vor einem Trend steht ein erster Versuch.

Das erfordert Mut!

Mut, etwas Neues auszuprobieren!

Ja, sicher auch ein Risiko einzugehen!

"Wenn nicht wagt, der nicht gewinnt!"

So kam ich hier zu meinem ersten Elfmeter...

Heute blicken wir auf Baloise mit 160 Jahren auch als 

Versicherungstrendsetter!
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Richtig gewinnen lernen

Motivation Lernen

Training Umsetzung



Früh dabei 
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… oder sogar erfunden

Wasserschadenversicherung

Verkehrsopferschutz

Gipsgeld

Business Police

Betriebsunterbrechungsversicherung für freiberuflich Tätige (BUFT)

Pflegeversicherung

Mietkautionsversicherung

Unfallrente

Forderungsausfallversicherung (GAP24)

Baloise 

Versicherungstrendsetter. Seit 1864.

Elektromobilität

Prävention

Bestands- & InnovationsGarantie

Goldene Regel

GF mit AU-Baustein

Kostendeckel in der FRV

Opferschutz
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Was unterscheidet einen Sportler 

von einem Vertriebler?



Sport & Vertrieb

Beides wird hart gemessen. Der große Unterschied: im 

Sport gibt es eine Platzierung (Gold, Silber, Bronze usw.). 

Im vertrieblichen Alltag gibt es nur eine relevante 

Platzierung: Die Unterschrift des Kunden. D.h. es gibt 

keinen zweiten oder dritten Platz. Deshalb gibt es wichtige 

Erfolgsfaktoren damit Sie den Kunden nachhaltig 

überzeugen. 
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Damit Sie beim Kunden gewinnen
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Biometrie
Leistungsstark 

gerade für junge 

Leute

Altersvorsorge
Performance im 

Fokus

Hausrat & PHV
Moderner & 

zukunftssicherer 

Schutz

Unfall
Top Produkte 

Silber und Gold

Kfz (PKW)
Top Schutz & 

Verlässlichkeit

Firmenkunden
Rund um den 

Marktplatz

Investmentkompetenz 

mit Baloise Asset-

Management



Strategisches Denken 

Der Weg zum Erfolg

Im Sport wie im Geschäftsleben ist eine durchdachte 

Strategie der Schlüssel zum Erfolg. 

Im Versicherungsvertrieb ist es nicht anders. Hier 

müssen Makler:innen die Bedürfnisse der Kunden 

verstehen, Markttrends erkennen und 

Produktlösungen finden, die nicht nur schützen, 

sondern auch dauerhaft überzeugen.

Beispiel:                                                         

Leistungserweiterung um AU bei der komplett 

neuen  Baloise Grundfähigkeitenversicherung 

(2020) als USP - heute schon Marktstandard!

13



Kunden optimal absichern

Deshalb ist Teamplay so wichtig
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Berater:innen & Versicherer

Produktqualität
Preis & Leistung

Kontinuierliche 

Verbesserung
Feedback & Beteiligung

Partnerschaftliche 

Zusammenarbeit
Verlässlichkeit & 

Vertrauen

&



Firmenkunden überzeugen – Fonds Finanz Klauselbögen 

BHV & Inhaltsversicherung
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Punkten Sie schon im 

Firmenkunden-

geschäft mit den 

Baloise Klauselbögen 

exklusiv für Fonds 

Finanz? 

Top abgesichert:

• Bestands- und InnovationsGarantie (BIG)

• Verzicht auf Einwand grobe Fahrlässigkeit

• inkl. Goldene Regel

uvm.

Top abgesichert:

• Bestands- und InnovationsGarantie (BIG)

• Einschluss Drohnen bis 5 kg 

• Cyber-Baustein möglich

uvm.



Ausblick 2025

Leben

• Umsetzung der Rechnungszinserhöhung

• Einführung „Neue Basisrente“

Komposit

• Produktüberarbeitungen Wohngebäude & Firmenkunden 

Baloise übergreifend

• Service-Performance

• Wachstumskurs fortsetzen

• Fortführung der Technologie-Strategie
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„Man gewinnt und verliert im Kopf, 
bevor man es auf dem Platz tut.” 

Franz Beckenbauer



Wir freuen uns auf den Austausch

& gemeinsam inspirierende 

Impulse hier auf Mallorca. 

Baloise 

Versicherungstrendsetter. Seit 1864.
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