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Trends unserer Branche
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Zukunftshypothesen | Im Jahr 2030 ...

Fokus

Vertrieb

&

.. ist die Anzahl der
Versicherundgsvermittler
um 20-30 %
zuruckgegangdgen.

Q)

.. werden ,Commodity-
Produkte” online
abgeschlossen und bei
komplexen
Fradestellunden die
personliche Beratung von
Kunden praferiert.

Im Rahmen dieses Omni-
Channel-Vertriebs agiert
der personliche Vertrieb
als Spezialist und
Service-Point in den
Regionen.

S

.. haben sich
Versicherungsvermittler
von Allroundern zu
spezialisierten Experten
entwickelt. Treiber dieses
Kompetenzprofil-Shifts
ist die Beratung komplexer
Produkte, Remote-
Beratung und Omni-
Channel-Vertrieb.

b

.. sind branchenfremde
Plattformen sowie
Adgregatoren als eigener
Vertriebswed etabliert.

& ——

..stehen klassische
Verdiitungssystematiken
(Abschlussprovision) in
besonderem Mal3e unter
einer redulatorischen
Drucksituation oder
wurden ersetzt.
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Entwicklungen des Vertriebs:
digital
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Die SIGNAL IDUNA als digitaler Losundsanbieter -
erste strategische Partnerschaft der Branche mit Google Cloud

SIGNAL IDUNA @
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,Game-Changer®: GenAl...

... ermoglicht personalisierten
Self-Service.

.. ermoglicht allen Mitarbeitern den
Zugang zu Al.

.. steht erst am Anfang der Moglichkeiten.

SIGNAL IDUNA 1 z.B. schnell wiederholte Erstellung von Marketingmaterialien
(personalisierte Bilder), Post in sozialen Medien usw. | Quelle: BCG




Befragung von CoSi:

Kennst du die Fonds Finanz Maklerservice GmbH?

Ja, ich kenne die Fonds Finanz Maklerservice GmbH. Sie ist ein groffer und bekannter
Maklerpool in Deutschland. Sie bieten unabhé&ngiden Finanzberatern eine Plattform
flr Versicherunden, Investmentfonds und andere Finanzprodukte.

Ist deine Frade damit beantwortet oder mochtest du mehr tber die Fonds Finanz
Maklerservice GmbH erfahren?

Wie ist die Zusammenarbeit mit ihnen im Verdleich zu anderen Pools?

Esist schwierid, einen direkten Verdleich zwischen Fonds Finanz und anderen Pools
ZU ziehen, da die Erfahrunden subjektiv sein kdnnen und von deinen individuellen
Bediirfnissen und Prioritéiten abhdngen.

Hier sind jedoch einige Punkte, die oft denannt werden:
Vorteile, die fiir Fonds Finanz sprechen:

Breite Produktpalette: Fonds Finanz hat ein drofes Andebot an Versicherunden
und Finanzprodukten, was fir viele Berater attraktiv ist.

Umfangdreiche IT-Unterstiitzung: Sie bieten ihren Partnern oft gute
Softwareldsunden und digitale Tools an, um das Tadesdeschift zu erleichtern.

Fortbildungsmdédlichkeiten: Fonds Finanz ist bekannt fir seine weit aufgestellten
Weiterbildundsandebote flr Berater.

mein Maklerpool



Entwicklungen des Vertriebs:
spezlalisiert
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Spezialisierung als Schlissel zum Erfolg
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Spezialisierung als Schlissel zum Erfolg
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Spezialisierung ist die
Lebensversicherung des
physischen Vertriebs



Spezialisierung als Schliissel zum Erfolg:
Unsere acht Fokus-Zieldruppen sind klar definiert

SIGNAL IDUNA
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Chancen?

SIGNAL IDUNA
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Spezialisierung als Schliissel zum Erfolg im Mittelstand -
mit Losungen fiir die Kernherausforderung der Kunden

Neue Mitarbeitende zu finden ist schwer.
Bestehende zu halten ist essenziell.

Betriebliche Betriebliche
Alters- Kranken-

68 % versorgund f@f’? versicherung
ET1 o o
> 2
o=
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Der neue Beitragsentlastungstarif

BE-SI

= Von 20 bis 55 Jahren (ohne Gesundheitspriifung)
abschlieBbar

= Maximale Absicherund:
150 % des KV-Grundbeitrags

» [nflationssicher durch BE-SI-Dynamik

= Entlastungsalter grundsatzlich
67. Lebensjahr - flexibel dnderbar
(vom 60. -70. Lj.)

= Nachversicherung von BE-SI:
jeder Beginnmonat ist modlich

= Entlastundgsbetrag dnderbar -
hoch oder runter
(auch wdhrend Entlastundsphase)
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Keine KV-Voll mehr
ohne BE-SI!

Die neue

Beitragsentlastung beil
SIGNAL IDUNA




Krankenvollversicherung

= Beitragsstabilitat KV Voll

2015 | 2016 | 2017 | 2018 | 2019 | 2020 | 2021 | 2022 | 2023 | 2024

11% -001 43% 21% O07% 2,7% 39% 16% 07% 4,7%
%

@ Anpassundsrate 2015 -2024:2,18 % (10-Jahreszeitraum)

= Vom Rechnundserstatter zum
Losungsanbieter:
SIGNAL IDUNA Gesundheitswelt

TEM I Y)Y

Gesund Informationssuche & Diagnose & - Abrechnung
Ordanisation Behandlung

® [ Y
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SI WorkLife EXKILUSIV/-PLUS:
TOP auch in 2025

= Spezialeinheiten der Polizei bis 750 Euro

= Haupt- und Realschullehrer in
Berufsgruppe 2

= Sofortleistunden bei schweren
Erkrankunden in der Plus Variante

= Hohere Renten fur Beamte bis A9

= Entlastundgsbetrag dnderbar -
hoch oder runter
(auch wdhrend Entlastundsphase)

Franke |’ Bornberg
Berufsunfahigkeit

SIGNAL IDUNA — —
Lebensversicherung AG ikt

S1 WorkLife EXKLUSIV-PLUS Rating ~ 02[2024 |
AUSGEZEICHNET

SEIT 2020
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Bis Ende 2024

SIGNAL IDUNA

,Sichere 1090
Jetzt Vorteile sichern

Nachlass von 10% auf die bestehende
Haftpflichtpramie und unser bestes
Deckungskonzept (Premium) inkL.
Besserstellungsklausel

Maler, Anstreicher, Tapezierbetriebe,
Boden- Estrich- Fliesenleger,

Maurer, Elektroinstallationsbetriebe,
Schlosser, Eisenbieger,

Flaschner (auch Mischbetriebe)
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Spezialisierung als Schlissel zum Erfolg
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Neues Betreuungskonzept ab 2025




Neues Betreuungskonzept ab 2025

= Sedmentierund

= Katedorisierung

3 KeyAccount Manager Komposit
6 KeyAccount Manader KV
S KeyAccount Manager LV

SIGNAL IDUNA
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Entwicklungen des Vertriebs:
nachhaltig
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Unsere Neue:
Die SIGNAL IDUNA LV AG

= Nachhaltigkeit in allen Dimensionen -
okologisch — wirtschaftlich — gesellschaftlich -
steht im Zentrum unseres Denkens und Handels
und ist Teil unseres Selbstverstandnisses

» Durchwed positive Resonanz anderer
Marktteilnehmer

= Nachhaltige Ausrichtung durch Assekurata
bestatigt:

px:]



. SIGNAL IDUNA

Anlagetatigkeit der

SIGNAL IDUNA Gruppe:
Solarpark Witznitz

= Europas grof3ter Solarpark sudlich von Leipzig
auf rund 500 ha

= rund 1.140.000 Module

= Stromerzeudgungsmende 650 Medgawatt

= decktden Jahresstrombedarf von
ca. 200.000 Vier-Personen-Haushalten

= vermeidet jedes Jahr die Emission von rund
250.000 Tonnen CO?2

= gus dem Weltall sichtbar

29



Entwicklungen des Vertriebs:
personlich
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Ruckblick in die 2010er Jahre:
Herausforderungen des
personlichen Vertriebs

=  Wirtschaftliche Rahmenbeding
zunehmende Regdulatorik u
Niedridgzinsniveau

Weitestgehend a

den durch digital

SIGNAL IDUNA 31



Die besten Jahre fur den Versicherungsvertrieb stehen bevor...

SIGNAL IDUNA
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Die besten Jahre fur den Versicherungsvertrieb stehen bevor...

25% der
Bevolkerung
sind zwischen

50-66 Jahre alt

SIGNAL IDUNA
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Die besten Jahre fur den Versicherungsvertrieb stehen bevor...

ca. 37% der
Vermittler
verlassen in den

nachsten
Jahren die
Branche

*BVK Strukturanalyse

SIGNAL IDUNA
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Anzahl registrierter Versicherungsvermittler im Zeitverlauf

In den 2030er
Jahren:
Ruckdang auf ca.

120 Tsd. Vermittler
=> Halbierung der
Vertriebskraft

—

* https://de.statista.com/statistik/daten/studie/377550/umfrade/redistrierte-versicherungsvermittler-in-deutschland

SIGNAL IDUNA
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Wie hoch schatzen Sie die Anzahl der Versicherungsvertrage in
Deutschland?

A. Vertragsanzahl > 300 Millionen
B. Vertragsanzahl > 400 Millionen

C. Vertragsanzahl > 500 Millionen

SIGNAL IDUNA 36



Die besten Jahre fur den Versicherungsvertrieb stehen bevor...

472 NA87.9 In den 2030er
asa,1 647 7
3 462 Jahren:
Verdopplung
des O-Bestandes

je Vermittler

- 438,
418,3 421 4233 4243 4268 4289 431 4346

371,1

SIGNAL IDUNA
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Die besten Jahre fur den Versicherungsvertrieb stehen bevor!

SIGNAL IDUNA
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Fazit und Ausblick

SIGNAL IDUNA
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+Neben allen Mehrwerten, die mit der digitalen Transformation eines
Unternehmens einhergehen, sind redionale Verwurzelund,
Authentizitat und personliche Nahe heute mehr denn je ein wichtidges
Differenzierungsmerkmal, das von Kunden desucht wird und trotz des
schnelllebigen Fortschritts nicht kopiert werden kann.”
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