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Kindervorsorge und BU der
NURNBERGER-
in Abgrenzung zum Markt

sowie Highlights rund um die Schadenversicherung



VERSICHERUNG

Das NURNBERGER Team heute fiir euch in Seeheim: NURNBERGER

Katja Siemon Bruno Zovko Lisa Gracklauer
Key Account Key Account Lebenspezialistin
Personenversicherung Komposit
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VERSICHERUNG

Unsere Highlights Rund um SHUKRS NURNBERGER

Business Line

Mit der NURNBERGER Business Line sind Sie sofort auskunftsfahig
und kénnen |hrem Gewerbekunden selbststandig Beitrage, Nach-
lasse und Leistungen zusagen. Nicht nur bei Neuabschluss, sondern
auch bei bestehenden Vertrégen sind Sie beim Kunden vor Ort in
einer starken Position.

Vermégensschadenhaftpflicht

Fallen Forderungen aus oder unnétige Verbindlichkeiten an, ent-
steht ein finanzieller Verlust. Schiitzen Sie Ihre Kunden vor solchen
Vermdgensschaden. Denn wer solche Schaden durch berufliche
Versehen verursacht, ist gesetzlich verpflichtet, dafir zu haften.

Einfach QR Codes fir weitere
Informationen scannen

Maschinenversicherung

1 T—-ﬁ—
’! L — ‘ Maschinen werden immer komplexer und teurer. Gewshrleistung
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und Garantie zahlen nicht bei Bedienungsfehlern, unsachgemaBer

Handhabung oder héherer Gewalt. Hier hilft die Maschinenver-

o e/
- i a sicherung. Diese gibt es sowohl fir stationdre als auch fir fahrbare
Ff Maschinen.

Elektronikversicherung

Die Elektronikversicherung ergdnzt die Geschaftsinhaltsversiche-
rung optimal. Denn diese bietet keinen Schutz, wenn elektrotechni-
sche Anlagen und Gerite z. B. wegen Kurzschluss, Bedienungsfeh-
ler und Nasse ausfallen oder repariert werden missen.




Unsere Highlights Rund um SHUKRS NURNBERGER

Private Line

Privathaftpflicht, Tierhalterhaftpflicht Hund, Hausrat, Unfall,
Wohngebaude: Unsere Private-Line-Produkte gibt esin

3 Varianten: Kompakt, Komfort und Premium - auBer in der
Tierhalterhaftpflicht. Da kdnnen Sie die Anspriiche Ihrer Kunden
ganz individuell erfallen.

Diensthaftpflicht

Ein Beamter oder Arbeitnehmer im Offentlichen Dienst tragt viel
Verantwortung - mit vielen kleinen und manchen grof3en Risiken.
Wenn etwas passiert, kdnnen die Folgen richtig teuer werden.
Denn der Dienstherr kann aufgrund von gesetzlichen Bestimmun-
gen Rickgriff nehmen. Auch direkte Anspriiche sind méglich.

Einfach QR Codes fir weitere
Informationen scannen

Vermbgensschadenhaftpflicht OD

Fallen Forderungen aus oder unnétige Verbindlichkeiten an, ent-
steht ein finanzieller Verlust. Schiitzen Sie auch lhre Kunden im
Offentlichen Dienst vor solchen Vermégensschaden. Denn wer
solche Schaden durch berufliche Versehen verursacht, ist gesetzlich
verpflichtet, dafir zu haften.

Rechtsschutz NRV

Jeder Mensch in Deutschland wird ca. 5-mal im Leben mit recht- E E
lichen Problemen konfrontiert. Vorhersehen kann diese Ereignisse .
niemand. Fir diese Fille sollten |hre Kunden gewappnet sein, denn ﬁ

die Kosten fiir einen Rechtsstreit kdnnen schnell die Schmerzgren-
ze {iberschreiten.
[E] 55




Ansprechpartner Niirnberger Schadenversicherung

Maklerbetreuer Komposit

|

Bruno Zovko

Tel0911/531- 6084
Fax 0911/531- 81 6084
Mobil 0151/538 4 0543

bruno.zovko@nuernberger.de

NURNBERGER

VERSICHERUNG



Wir hoch waren die BU-Rentenzahlungen 2024 insgesamt? NURNBERGER

VERSICHERUNG

_ 30 Paletten voller 100-EUR-Scheine.

198.000.000 EUR

255.000.000 EUR

294.000.000 EUR
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Starke durch Grof3e:
Unser Kompetenzprofil im Einkommensschutz.

NURNBERGER
VERSICHERUNG

> 1 Mio. > 20.400 294.000.000 EUR ca. 78 %
BU-Vertrage im BU-Renten- BU-Rentenzahlungen BU-Leistungsquote
Bestand (2023) empfanger (2023) in 2024 (2023)
4,39 Gut | 4.062 Bewertungen @
82 1.092 Jahre

Mitarbeiter in der
BU-Regulierung

BU-Regulierungserfahrung
der Mitarbeiter

Stabile BU-Pramien
> 30 Jahre o > 358

keine Netto- \| o
Beitragsanpassung in der BU

Monat (2024

@finma
Stand 05.2025
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Anerkennungen im

Kundenbewertung BU-
Leistungsservice

>42.200

GF-Vertrage im
Bestand (2023)



Es kann jeden treffen - Dann kommt es in der BU auf NURNBERGER
Kompetenz und schnelle Leistung an.

VERSICHERUNG

1+ BN

Lo Rt " B B
Das freut mich, aber habe
ich mir fast gedacht, dass
8 das dann recht fix geht &
Aber so soll es sein, schau,
dass du und deine Familie
; alles so gut es geht
" verarbeitet und du bald
wieder fast ganz fit sein
kannst und dir um das
finanzielle nicht allzu viele

Sorgen machen musst!
LG aus Hannover
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Die bessere Option. Ein Vergleich. NURNBERGER

i »
Beruf: Schreiner

Alter: 30

BU Rente: 1.000 EUR bis EA 67

Gesundheitszustand: nicht optimal -
Risikozuschlag von 50 %

absichern und den giinstigen Beitrag sichern.

‘ Y v gﬁ M* ) £ ; ;.-_-;-:.;..:.:_:.:.l ‘_-_..J.:;. B (‘,‘ AT Mm
Ginstigster Beitrag im Markt 125 EUR 40,45 EUR
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Ausbildungsvertrag vielleicht schon unterschrieben? NURNBERGER

VERSICHERUNG

Trotzdem noch als Schiiler im Abschlussjahr absichern!

AKTION VERLANGERT!

- Schiler bis zum 31.07. noch als Schiler in der BU
absichern um von den glinstigen Preisen profitieren
und die Berufsgruppe sichern

- Spatester Versicherungsbeginn 01.08.

- Auch wenn der Ausbildungsvertrag schon
unterschrieben ist

- Wir unterstitzen Sie dabei, diese Zielgruppe zu
Ihren Kunden zu machen, z. B. mit Mailings, Social-
Media, Flyer etc.
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VERSICHERUNG

Immer auf dem richtigen Weg - mit Neuem und Bewahrtem. NURNBERGER

Grenze Arztliches Zeugnis

70 % vom Brutto

Anrechnung Versorgungs-

Werke
Gesundheitsfragen bis 30
Existenzgriindung
| n der BT4a|~|- ab dem Vers. Testat zu Strixner IV®
03'07.25 ve rngba r! Prifprotokoll beigefigt

Gut zu wissen:

Stornohaftung in EKS und Basis+BUZ weiterhin nur
60 Monate!
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NURNBERGER Kindervorsorge.

NURNBERGER
VERSICHERUNG

Gesundheitsfrage-Sets fiir Vermogensaufbau + Schiiler-BU.

Haupt-
versicherung

VA
VA

VA

VA

Option

EKS

EKS

EKS

Baustein

NES
Kids

VS

VS

0 - 13 Jahre

Frage-Set: Kinder (b s5)

Frage-Set: Kinder (b 10)

0 - 13 Jahre

Frage-Set: Kinder + U-Frage

Frage-Set: Kinder + U-Frage

Frage-Set: Kinder + U-Frage

14 - 30 Jahre

Frage-Set: Junge Leute bis 30
14 - 17 Jahre §

Frage-Set: Junge Leute bis 30

Frage-Set: Junge Leute bis 30

Frage-Set: Junge Leute bis 30

Keine Antragsfrage notwendig

ab 31 Jahre

Frage-Set: Standard

VA = Abschluss Vermdgensaufbau4Kids; EKS = Einschluss EKS-Option; NES Kids = Einschluss Zusatzbaustein Ernstfallschutz Kids; VS = Einschluss Versorger-Schutz
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*SU= Schulunféhigkeitsversicherung 12



NURNBERGER Kindervorsorge: Schon ab GEBURT! NURNBERGER
Oder Einstieg uiber BU so friih, wie nur moglich!

aufbau
4Kids
. AB GEBURT

“Schiiler-BU
(SBU, |
| Einsteiger-BU
fahigkeit R
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BU-Aktion -
Inflationsausgleich 2025.

>

-Cj @Hm

/_\
Selektion Bereitstellung der Briefversand Beratung
Zielgruppe Potenziale sowie an Kunden mit Akjﬂ?nsbox
Bestandskunden Vermittlerschreiben Hinweis sich an _I_ndlwdueller
je Kunde betreuenden ErhGhungsvorschlag
(z.B. BiPRO) Vermittler zu
wenden
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Ausldsung des

Erhohungs-
vorschlags an
Kunden zur
Bestatigung

Ausiibung
Erhdhungsrecht gemal
Erhéhungsvorschlag,
durch aktive Kunden-
betatigung des
»Yorschlag annehmen*-
Buttons in
Kunden-E-Mail

NURNBERGER
VERSICHERUNG

E-Mail
=% mit Willenserklarung
an
Vertragsabteilung

E-Mail-
Kopie des PDFs
an Vermittler

14



Einkommensschutz neu gedacht - NURNBERGER
wenn Leistung bereits bei Vertragsabschluss beginnt.

NURNBERGER Better

Gesund sein und gesund Krank sein und gesund

bleiben! den! Im Leistungsfall sind wir
eiben. weraen. . c I
Mit der Fitness-App Coach:N Spezialisten-Service BetterDoc hilft. fir die Kunden da!
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Daran zeigt sich Qualitat: Leistung, wenn‘s darauf ankommt. NURNBERGER

VERSICHERUNG

Dominik, 41 Jahre, Sanitater

* Chronische Rickenschmerzen -
Sein Orthopade stellt eine geringfiigige
orthopddische Einschrankung fest, sodass er
Patienten auch zusammen mit einem Kollegen nicht
mehr tragen kann

» Zeitlich betrachtet, kann er ca. 95 % seines Jobs
ausuben

* Er erhdlt BU-Leistung der NURNBERGER
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lhre Ansprechpartner NURNBERGER

Katja Siemon &
Jens Langguth

Maklerbetreuer*in
Personenversicherung (LD Sonderverbindungen)
Kauffrau fur Versicherungen und Finanzen (IHK)

Spezialistin Betriebliche Altersversorgung (DVA)

Katja.Siemon@nuernberger.de
Tel.: 0911-531 4683

Jens.Langguth@nuernberger.de
Tel.: 0911 -531 1070
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