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Ganzheitliche Lösungen aus einer Hand
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An der Spitze der BarmeniaGothaer 

stehen die beiden Vereine Barmenia 

Versicherungen a. G. und Gothaer 

Versicherungsbank VVaG. Die 

finanzielle Steuerung des Konzerns 

erfolgt über die Barmenia.Gothaer

Finanzholding AG. Das operative 

Geschäft betreiben die Risikoträger.

Die Struktur der 

BarmeniaGothaer Gruppe 

ist die Basis für ein klares 

Geschäftsmodell

Barmenia
Allgemeine AG

Barmenia Kranken-
versicherung AG

Gothaer
Allgemeine AG

Gothaer Kranken-
versicherung AG

Gothaer Lebens-
versicherung AG

CarGarantie AG

Janitos Versicherung AG

Roland Rechts-
schutzversicherung AG

Gothaer Pensionskasse AG

Prisma Life AG

67%

40%

75%+1

Gemeinsame 
Governance

Barmenia
Versicherungen a. G.

Gothaer 
Versicherungsbank VVaG

Barmenia.Gothaer Finanzholding AG

Adcuri GmbH
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Wir gehören nun zu den Top 10 Versicherungsunternehmen
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Das Wachstum in der Vollversicherung ist 
zu einem großen Teil auf das 
Beamtengeschäft zurückzuführen. 

Im Neugeschäft liegt der Anteil bei etwa 
60%.

Weiterhin Spitzenprodukt am Markt

Ausblick: Neue Produkte im Bereich der 
Zusatz- und betrieblichen Versicherung
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Zusätzliche 
anlassunabhängige 
Erhöhungsoption ohne 
erneute Risikoprüfung

• Erhöhung unabhängig von einem

bestimmten Ereignis möglich 

• einmalig innerhalb der ersten

5 Versicherungsjahre

• Erhöhung 1.000 EUR 

(max. bis insgesamt 48.000 EUR pro Jahr)
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Anlassabhängige 
Nachversicherungs-
option

• Erhöhung der BU-Rente bei bestimmten Anlässen, 

z.B. bei Heirat, Geburt eines Kindes, beruflicher 

Veränderung oder bei Erhöhung der Inflationsrate 

um mehr als 6% im Vergleich zum Vorjahr

• innerhalb von 12 Monaten nach Eintritt des 

Anlasses

• möglich bis Alter 51 Jahre, mindestens bis 10 Jahre 

nach Vertragsbeginn

• Erhöhung pro Anlass 1.000 EUR (max. bis 

insgesamt 4.000 EUR; bis 5.000 EUR mit erneuter 

Gesundheitsprüfung)
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Karrieregarantie –
auch für Selbstständige!
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Was gilt für Selbstständige?

Erhöhung des durchschnittlichen Gewinns vor Steuern 

der letzten drei Jahre um mind. 10% 

Was gilt für Arbeitnehmende?

Erhöhung bei einer Gehaltserhöhung 

von mind. 5% im Vergleich zum Vormonat

ERHÖHUNG DER BU-RENTE AUF BIS ZU 6.000 EUR PRO MONAT MÖGLICH!

Human- und Zahnmediziner, - Ingenieur oder - Kammerberuf bis 7.500 EUR
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Neu: Erste digitale 
Angebotsannahme bei 
Nachversicherung SBU 
möglich
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NEU: Erste digitale 
Annahmemöglichkeit für 
Angebote der 
Nachversicherungsoption
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• Wenn Kund*innen ihren SBU-Versicherungsschutz erhöhen 

und eine Nachversicherungsoption ausüben möchten, 

erhalten diese ein Angebot in Form eines Schreibens, auf dem 

sich ein individueller QR-Code befindet. 

• Dieser führt auf eine individuelle Landingpage. 

• Dort kann das Angebot akzeptiert und ggf. Nachweise 

hochgeladen werden. 

• Automatisiert wird die Angebotsannahme an Leben Bestand 

geschickt.

Beispielhafte Darstellung des Angebotsschreibens
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Wie sieht der Angebots-
vorschlag aus?
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 Alle wesentlichen Informationen auf einen 
Blick.

 Unterlagen einfach hochladen. 

 Mit einem Klick kann das Angebot 
angenommen werden.

 Eingangsbestätigung wird verschickt.



Adcuri

Die Lösung für das
PK-Komposit Geschäft
im Maklermarkt

Hamit Uka

Key Account Manager Komposit
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Privatkunden
Marke: Adcuri
Risikoträger: Barmenia Allgemeine

Gewerbe & Industrie
Marke: BarmeniaGothaer
Risikoträger: Gothaer Allgemeine

Adcuri als Lösung im PK-Komposit Geschäft 
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PrivatkundenPK-Komposit im Maklermarkt künftig über Adcuri

Zukünftig wird das PK-Komposit-Neugeschäft auf 
den im Maklermarkt spezialisierten Assekuradeur 
Adcuri ausgerichtet. 

Besondere Bedarfe im Privatkundensegment 
z.B. zu Jagd, Wassersport oder Real Estate bleiben 
weiterhin über die Spezialprodukte der Gothaer 
Allgemeine als Risikoträger abgedeckt.

Ab dem 01.01.2027 werden in den Vergleichsrechnern für 
Privatkundenprodukte des Maklermarkts ausschließlich 
Produkte der ADCURI angeboten.

Das Bestandsgeschäft bleibt weiterhin bei der Gothaer 

Allgemeinen und wird unverändert fortgeführt, solange 

keine relevanten Vertragsänderungen erforderlich 
werden.
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Adcuri erfolgreich 
im Konzern verankert
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Über die Intentus

Die Intentus übernimmt die 
technische Umsetzung für die Adcuri:

• Tarife und Web Services

• Bestandsführungssystem

• Verarbeitungsroutinen 
(Hauptfälligkeit, z.B. Prap.)

• Kommunikation mit 
Versicherersystemen

Die Adcuri GmbH ist im 
Zusammenspiel mit der 
Intentus GmbH unabhängig 
aufgestellt

100 % 
Adcuri GmbH

100 %
Intentus GmbH

Barmenia 
Versicherungen 

a. G.

Gothaer 
Versicherungsbank 

VVaG

Barmenia.
Gothaer 

Finanzholding 
AG

Gothaer 
Allgemeine 

AG

Barmenia 
Kranken-

versicherung 
AG

Gothaer 
Lebens-

versicherung 
AG

Barmenia 
Allgemeine 

AG

Gothaer 
Kranken-

versicherung 
AG

Gemeinsame 
Governance
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2009 gegründet mit Sitz in Wuppertal 

100-prozentiges Tochterunternehmen der BarmeniaGothaer

Schnell, einfach, zuverlässig, papierlos

36,9 Mio Umsatzerlöse 

eigenständige IT-Landschaft

eigene IT- und Operations-Ressourcen

Automatisierte Prozesse, hohe Dunkelverarbeitungsquote

kurze Time-to-Market-Zyklen

Schnelle Umsetzung von Sonder- und Rahmenkonzepten

Adcuri GmbH im Überblick
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Der Assekuradeur mit Spezialisierung im Maklermarkt
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Warum Adcuri?
Eine Entscheidung mit Maklerfokus
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Wir richten unser 
Neugeschäft in 
PK-Komposit 
konsequent an der 
Arbeitsrealität von 
Maklern aus.Breites und flexibles 

Produktangebot:

Neben Standardtarifen 
können Rahmenverein-
barungen und Sonder-
konzepte mit einzelnen 
Vertriebspartnern schnell 
entwickelt und produktiv 
umgesetzt werden.

Digitale und papierlose 
Prozesse:

Antrag, Vertragsabschluss 
und Verwaltung erfolgen 
vollständig digital –
mit hoher Dunkelver-
arbeitungsquote.

Eigene 
IT-Landschaft:

Eigene IT-Kapazitäten 
ermöglichen kurze Time-
to-Market-Zyklen und 
schnelle Reaktion auf 
Marktveränderungen.

Klare und verständliche 
Tarifstrukturen:

Produkte sind über-
sichtlich aufgebaut
und leicht nachvoll-
ziehbar.

Starke Service-
orientierung: 

In der Studie Makler-
Champions 2025 wurde 
Adcuri im Bereich 
Schadenversicherung mit 
Silber ausgezeichnet.

Deshalb ist 
Adcuri die richtige 
Entscheidung: 
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Das bedeutet für dich …

16

Eine verlässliche Perspektive für den weiteren Ausbau deines Geschäfts

Standardisierte Produktwelt: Fokus auf Maklerprozesse und digitale Abschlüsse

Schnelle Reaktionszeiten; geringe Rückstände 

Breite BiPRO-Integration

White-Label-Option: Eigenes Logo auf Policen möglich

Eine Produkt- und Prozesswelt, die auf Weiterentwicklung ausgelegt ist

… eine ganze Reihe an Vorteilen:

Exzellent: Der kumulierte NPS1 in der Schadenbearbeitung der Adcuri für 2025 beträgt 552
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Der Übergang:
2026 dient einer gezielten Aufstellung
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Wie geht es weiter?

Konkrete nächste Schritte und 
Entscheidungen kommunizieren wir 
rechtzeitig und transparent. Sprich 
uns bei Fragen gerne an. 

Unser Plan:

Spätestens mit Blick auf 2027
die Weichen sauber und voraus-
schauend zu stellen, statt später 
unter Zeitdruck nachsteuern zu 
müssen. 

Unser Ziel:

Gemeinsam mit unseren Vertriebs-
partnern gestalten wir ein vertriebs-
starkes, zukunftsfähiges Privat-
kunden-Kompositgeschäft –
langfristig und vertrauensvoll.

Das Neugeschäft in PK-Komposit wird sukzessive auf die Adcuri Produktwelt ausgerichtet.



BarmeniaGothaer
Seite

Dein/e Ansprechpartner/in

18

0162 1645380

hamit.uka@gothaer.de

https://partner.gothaer.de

Hamit Uka

0221 308 34011

www.maklerservice.de 


